(1)(2) utenza e consumi stimati: riduzione 25% su utenza potenziale studenti personale docente e non docente. Si prevede una pronensione al consumo pari allo 0,2 dei presenti

(3) si ipotizza uno scarto del 5% sui prodotti posti in vendita rispetto a quelli consulati

(4) si stimano 3 ore al giorno per 200 giorni all'anno

(5) costi indiretti e generali: a titolo esemplificatico: sedi e magazzini - gestione personale - sicurezza - acquisto e trasporto prodotti - ammortamento mezzi trasporto per un importo pari al 10% del costo dei prodotti

(6) si stimano 200 gionri effettivi di scuola

si ipotizza assenza di investimenti e rimborso spese provincia compreso nei costi indiretti

DETERMINAZIONE INCASSO POTENZIALE 200 5
docenti e non utenti propensione consumo unitario prezzo medio incasso annuale incasso
vendita prodotti alimentari studenti docenti potenziali (2) consumo stimato (1) prodotti incasso giornaliero (6) quinquennale
prodotti alimentari freschi
(panini - pizzette ecc.) 983 125 831 0,20 166 2,15€ 357,33 € 71.466,00 € 357.330,00 €
0,20 166 357,33 € 71.466,00 € 357.330,00 €
DETERMINAZIONE COSTO ESERCIZIO ANNUALE
costo annuale costo
voce u.m quantita molt. g.totale c.un. (2)(3) quinquennale
prodotti  |n. consum. (3)(6) 175 200,00 34.902,00 0,85 € 29.666,70 € 148.333,50 €
personale |h. lav. (4) 4 200,00 800,00 21,00 € 16.800,00 € 84.000,00 €
totale costi diretti 46.466,70 € 232.333,50 €
oneri indiretti di gestione 15% (5) 15% 6.970,01 € 34.850,03 €
canone di gestione : % dell'incasso annuale lordo 2.500,00 € 12.500,00 €
TOTALE COSTO DI GESTIONE 55.936,71 € 279.683,53 €

Documento informatico firmato digitalmente da FRANCESCO BARBIERI a sensi del D.Lgs 82/2005 s.m.i. e norme collegate

totale costi oneri totali di
gestione canone gestione incasso annuale margine lordo
53.436,71 € 2.500,00 € 55.936,71 € 71.466,00 € 15.529,30 € | 21,73%
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